
SETPESCA

SISTEMA

ELECTRÓNICO DE

TRAZABILIDAD

Valencia, 18 de Noviembre 
de 2015



 Los Mayoristas no reciben de sus proveedores la información

de Trazabilidad y, si la reciben, es en soporte papel.

 Se confunde el sistema centralizado de pago del Banco de

Santander con el cumplimiento como empresas individuales
de entrega de documentación del producto.

 Gran parte de los compradores abandonan la Nave de

Pescados sin documentación del Producto.

 No se cumple con el etiquetado en el punto de venta.

 No se automatizan procesos y se pierde tiempo y dinero en

procesos manuales, además de no cumplir con la

legislación.

SITUACIÓN DE PARTIDA



SetPesca es un sistema INDEPENDIENTE,,

gestionado por los mayoristas y los minoristas.

En un servidor centra lse volcarán todos los

datos de las operaciones diarias de las

empresas mayoristas que se sumen.

En un entorno web, el minorista,

INDEPENDIENTEMENTE DE CÓMO SE PAGUE AL

MAYORISTA, podrá obtener de forma

centralizada con su CLAVE Y CONTRASEÑA

toda la información obligatoria de la

trazabilidad y del etiquetado al consumidor

final, así como la información económico

financiera de sus compras a los mayoristas

que se sumen al sistema.

El sistema ES COMPATIBLE CON LOS SOFTWARE

DE GESTIÓN que utilicen los mayoristas y los

minoristas

SETPESCA



El sistema garantiza LA

CONFIDENCIALIDAD de los datos,

pudiendo acceder los compradores

sólo a sus compras.

Obviamente las empresas mayoristas

no podrán obtener información de

otros asentadores, ni los minoristas de

otros compradores.

CONFIDENCIALIDAD



 Las empresas minoristas podrán acceder por internet con sus
claves privadas y de forma centralizada, a todas sus
operaciones de compra con los datos de trazabilidad, en
tiempo real y en cualquier dispositivo (teléfonos inteligentes,
tabletas, ordenadores).

 Están previstos 8 puntos centralizados de impresión en la
Nave de Pescados para obtener, si se desea, con la tarjeta
de asociado: las ETIQUETAS DEL MOSTRADOR con la
información obligatoria al consumidor final, LA ETIQUETA DE
LA CAJA CON EL NÚMERO DE LOTE que permitirá la
identificación del producto durante el transporte, EL
CONDUCE con toda la información de las compras que ha
realizado y los DOCUMENTOS DE TRAZABILIDAD de cada
producto, ALBARANES con número de lote. NO SE IMPRIME
EL PRECIO.

 Todos estos documentos podrán imprimirlos también los
detallistas en sus tiendas con un software sencillo, pero ya no
serán con las etiquetas adhesivas

MINORISTAS



EQUIPO DE LOS PUNTOS DE

IMPRESIÓN



PUNTO DE IMPRESIÓN



MODELO DE ETIQUETA 

MOSTRADOR



o INSTALADOS 2 SERVIDORES CENTRALES, UBICADOS
EN UNA ZONA DE ACCESO RESTRINGIDO PARA
GARANTIZAR LA CONFIDENCIALIDAD DE LOS
DATOS.

o DESARROLLADO EL SOFTWARE QUE PERMITE A LOS
MAYORISTAS EMITIR EN TIEMPO REAL LA
INFORMACIÓN DE SUS VENTAS CON TODA LA
TRAZABILIDAD A LOS SERVIDORES.

o PRECARGADO TODAS LAS BASES DE DATOS QUE
PERMITAN AGILIZAR (PRODUCTOS, BUQUES, ZONAS
DE CAPTURA, ARTES DE PESCA, LISTA DE
COMPRADORES ASOCIADOS A ADEPESCA, ETC.)

o INSTALADOS 2 PUNTOS CENTRALIZADOS DE
IMPRESIÓN EN LA NAVE DE PESCADOS Y UNO EN
NUESTRAS OFICINAS CENTRALES DE LOS 8
PREVISTOS.

o DISEÑADA TARJETA DE CLIENTE Y COMPRADA
IMPRESORA PARA TARJETAS POR RFDI.

DESARROLLO ACTUAL DEL

PROYECTO



Iniciado un piloto para testar el sistema: Arrancó con PESCA
XXI y 6 Minoristas. El piloto finalizaba el 30 Septiembre.

Actualmente estas son las empresas mayoristas que se han
enganchado al sistema:

DESARROLLO ACTUAL DEL

PROYECTO

PESCA XXI, S.L. 59-55-56

PESCADOS DE LA IGLESIA, S.A. 24-27

PESCADOS QUEMADA, S.A. 42

PESCADOS ROSAMAR, S.L. 47-A

SACHAFISH, S.L. 78

PESCADOS Y MARISCOS MONTES, S.L. 68

CASA SOMORROSTRO, S.L.U 62

PESCADOS Y MARISCOS LA UNION, S.L. 111

PESCADOS Y MARISCOS ROSALES MADRID, S.L. 132

PESCADOS CANTABRIA, S.A. 120

BRAMA AUSTRAL, SL 16

VIESMAR PESCADOS, S.L. 10-A

PESO ALVAREZ S.L. 64

PUERTO CELEIRO MADRID, SL. 142

MARIÑA FISH, S.L. 156-B

ORTEGA 58, S.L. 58

MCOS JAYDA, S.L. 135-B

PESCADOS FERNANDEZ Y ABAJO, S.A. 75-B

CARMEN DIAZ BARRAJON 151-A

ANGEL MOZOS RAMIREZ, S.L. 99

PESCADOS CORAL, SA 83

CIAMAR, SA
72-109-

119

JULIO PÉREZ, S.L. 128

LUIS MARTÍN ESQUIVIAS 126-A

MERCAMARISCOS, S.L. 126-B

PESCADOS REBOLLO, S.L. 145

LOMPO, S.L. 3-A

A DÍA DE HOY 32 

MAYORISTAS SE 

HAN SUMADO AL 

PROYECTO



En septiembre se ha abierto a todos los usuarios.

A día de hoy ya son casi 300 tarjetas emitidas, a parte de las
20 entregadas en el piloto.

DESARROLLO ACTUAL DEL

PROYECTO



A día de hoy una media de 15 minoristas pueden sacar
etiquetas, y a una media de 3 etiquetas cada uno.

Pero son casi 35 entradas diarias en el sistema, mas de la
mitad no puede sacar ninguna etiqueta.

DESARROLLO ACTUAL DEL

PROYECTO



 Más de 30 reuniones oficiales, además de las respectivas reuniones
internas previas y posteriores a estas. MAGRAMA está informado de
los avances.

 Informado a los servicios veterinarios de los distritos y en particular de
mercamadrid.

 Informado Madrid Salud y Mercamadrid.

 Encuentro con los responsables de telecomunicaciones de
Mercamadrid.

 Comunicado a las diferentes entidades financieras que operan en
MM.

 Reunido e informado con otros proveedores de software, para ver la
compatibilidad de los sistemas y evitar reticencias.

ESFUERZO REALIZADO



 Acondicionada nuestra oficina de Mercamadrid para poder incluir los
puestos de impresión. Desplazado a Sofía Gómez cuatro días en horario
de mercado.

 Informado y seguiremos informando sin descanso por circulares, correo,
reuniones, dos artículos en la revista, asistencia telefónica y personal.

 Incluido en los cursos de formación.
 Realizando un gran esfuerzo de coordinación e información. (Revista,

web, memoria) Reuniones conjuntas Mayoristas-Minoristas

ESFUERZO REALIZADO



 Reunión con la nueva Junta Directiva de la Asociación de Mayoristas
de Pescados de Madrid.

 Modificación de la oficina para hacerla mas accesible a los puntos
de impresión.

ESFUERZO REALIZADO



PREGUNTAS FRECUENTES

 ¿LA TRANSMISIÓN DE DATOS PUEDE SER SÓLO EN
PAPEL?

NO. DEBE DE SER POR MEDIOS ELECTRÓNICOS.

 ¿SI MANDO ELECTRÓNICAMENTE LOS DATOS AL
MINORISTA DEBO DE ENTREGARLE TAMBIEN EN
CADA PUESTO ALBARÁN Y DOCUMENTO DE
TRAZABILIDAD?

Si hemos transmitido electrónicamente, ya tengo
una documentación con soporte electrónico que
identifica la mercancía, pero la caja debe de estar
identificada siempre con el número de lote.
Cada mayorista ha de darle la mercancía con al
menos el número de lote.
Si el minorista acude a imprimir al centro de datos
de FEDEPESCA allí podría obtener la etiqueta para
la caja CON EL NÚMERO DE LOTE.



• SETPESCA ES UN SITEMA INDEPENDIENTE.

SETPESCA ES UN SISTEMA QUE GARANTIZA 

CONFIDENCIALIDAD.

SETPESCA ES COMPATIBLE CON CUALQUIER SOFTWARE DEL 

MAYORISTA O EL MINORISTA.

SETPESCA NO ES UN SISTEMA DE GESTIÓN DE COBRO.

SETPESCA SE PUEDE UTILIZAR INDEPENDIENTEMENTE DEL MEDIO 

DE PAGO ENTRE COMPRADOR Y VENDEDOR.

FEDEPESCA EMITIRÁ LAS TARJETAS DE USUARIOS DE SETPESCA

SETPESCA PERMITIRÁ CUMPLIR CON LA TRAZABILIDAD DE LA 

FORMA MÁS EFICIENTE POSIBLE

RECORDAR QUE…



SETPESCA – VENTAJAS PARA

TODOS
 PARA EL MAYORISTA:

- Cumplimiento de la Normativa sobre Trazabilidad de las ventas de
productos perecederos tal y como lo exige la legislación vigente.

- Envío de los datos de la trazabilidad y etiquetaje a un punto de expedición
centralizado, FACILITANDO A SUS CLIENTES LA GESTIÓND E TRAZABILIDAD

- Generación de los documentos de trazabilidad para los detallistas.

- Mejora del Sistema de cobranza en Mercamadrid.

 PARA EL SECTOR:

- Diseño de un software para la explotación de los datos en las Asociaciones
en forma de estadísticas e informes.

- Normalización de sector.

 PARA EL MINORISTA:

- Cumplimiento de la normativa.

- Obtención de etiquetas para el mostrador de tienda en el propio mayorista
o en un punto centralizado en la nave de pescados del mercado central.

- Posibilidad de cargar automáticamente en las aplicaciones informáticas
de los detallistas las compras efectuadas a los mayoristas Automatiza
gestión contable y financiera..



 RESISTENCIA AL CAMBIO. INMOVILISMO

DESCONFIANZA Y RUMOROLOGÍA

DESCONOCIMIENTO DE LAS OBLIGACIONES.

 EN DOS AÑOS HEMOS CELEBRADO MÁS DE 30 REUNIONES  OFICIALES 

MÁS LAS REUNIONES  INTERNAS.

LO MÁS DIFÍCIL: INFORMAR Y CONVENCER.

FALTA DE RECEPCIÓN DE DATOS DE FORMA ADECUADA POR PARTE 

DE LAS EMPRESAS MAYORISTAS.

DIFICULTAD PARA PRESIONAR AL ESLABÓN ANTERIOR.

 EL ÉXITO DEL SISTEMA DEPENDERÁ DE QUE SE SUMEN LOS 

MAYORISTAS.

PRINCIPALES DIFICULTADES



Labor en equipo (Mayoristas y Minoristas)

Colaboración por parte de las administraciones publicas
con competencias el la exigencia del cumplimiento de la
trazabilidad.

Convencimiento de un gran núcleo de gente.

QUÉ NECESITAMOS



CUESTIONES MÁS RELEVANTES

 No debemos confundir ETIQUETADO con
TRAZABILIDAD. Una cosa es la TRAZABILIDAD y otra
la INFORMACIÓN AL CONSUMIDOR FINAL.

 Automatizar procesos es fundamental para el
CUMPLIMIENTO DE LAS OBLIGACIONES LEGALES y
para el AHORRO DE COSTES

 Cumplir con la trazabilidad y la transmisión
electrónica de datos NO ES VOLUNTARIO, ES
OBLIGATORIO. HACERLO ELECTRÓNICAMENTE
TAMBIÉN.

ETIQUETADO ≠ TRAZABILIDAD



Reglamento 178/2002 por el que se establecen los principios y los requisitos
generales de la legislación alimentaria.

Reglamento de ejecución 931/2011 relativo a los requisitos en materia de
trazabilidad establecidos por el Reglamento 178/2002.

LEY 17/2011, de seguridad alimentaria y nutrición.

LEY 12/2013 de medidas para mejorar el funcionamiento de la cadena
alimentaria

LEY 28/2015, para la defensa de la calidad alimentaria

Reglamento 1224/2009 por el que se establece un régimen comunitario de
control para el cumplimiento de la normativa de la Política Pesquera Común

Reglamento 404/2011 se establecen las normas de desarrollo del Reglamento
1224/2009

REFERENCIAS LEGISLATIVAS



¡GRACIAS POR SU
ATENCIÓN!


